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Es gibt Branchen, die
auch in schwierigen Zei-
ten ,gut gehen®. Anbie-
ter von Sicherheitspro-
dukten gehdren hier ein-
deutig dazu. Auch Mel-
dungen {iber gestiegene
Einbruchszahlen (+20%
in Osterreich 2009) ver-
anlassen immer mehr
Haus- und Wohnungsbe-
sitzer, ihre Eigenheime
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mit Alarmanlagen, Si-
cherheitstiiren und hoch-
wertigen Schldssern bes-
ser abzusichern.
Anhaltend hoch ist in
den letzten Jahren die
Nachfrage nach (gepriif-
ten) Alarmanlagen.
wSchuld* daran ist unter
anderem die Telekom
Austria, die seit Miirz
2006 mit dem ,aon-
AlarmService* ein giins-
tiges Produkt mit Anbin-

Tiiren, Schlésser,

Mit Sicherheit

Alarmanlagen:

ein gutes
Geschaift

bei Zabransky, Telekom, EVVA

dung an eine Sicherheits-
zentrale anbietet (Instal-
lation ab 350 €, monat-
lich ab 4,90 €). ,Beson-
ders im Osten ist die
Nachfrage groB. Neben
dem guten Preis-Leis-
tungs-Verhiltnis  trigt
die Kriminalstatistik zum
Verkaufserfolg bei“, so
Telekom-Austria-Chef

Hannes Ametsreiter.

Aber auch Do it your-
self*-Anlagen aus dem
Baumarkt sind gefragter
denn je. So rechnet z. B.
bauMax heuer in diesem
Bereich mit zweistelligen
Zuwiichsen. Chef Martin
Essl: ,In speziell einge-
richteten Sicherheits-
shops findet der Kunde
die passenden Profipro-
dukte.* Laut Marktfor-

Erhohter =
Schutz
durch
neue, mo-
derne Si-
cherheitszy-
linder. »
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Die heliebtesten_
Einbruchswege:

Haustiire 46%
Terrassen-/

Balkontire 22%
Fenster 22%
Keller 10%
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scher Kreuzer, Fischer &
Partner wurden bei uns
2009 fiir Alarmanlagen
45 Mio. € ausgegeben.
Mindestens genauso
wichtig wie eine elektro-
nische Sicherung sind
aber ,,Schloss & Riegel®.
»Die Mechanik wird oft
vernachlidssigt®, erklirt
EVVA-Chef Stefan Ehr-
lich-Adam (850 Mitar-
beiter, 96 Mio. € Um-
satz). Der Spezialist bei
SchlieBsystemen ver-
zeichnete 2009 bei priva-
ten Haushalten ein Plus
von 25 bis 30%. GroBes
Potenzial steckt noch in
den elektronischen Zu-
trittssystemen (s. Foto).

Th. Ollinger (Security Land)

Rund 19.300
Alarmanlagen
wurden im
letzten
Jahrins-
talliert. ¥

Als  Krisengewinner
sieht Thomas Ollinger,
Chef der Sicherheitsfach-
marktkette Security
Land (2x in Wien, 1x in
Graz), seine Branche. Ne-
ben dem stark gestiege-
nen Sicherheitsbediirfnis
sorgen unter anderem
Forderungen fiir Alarm-
anlagen von bis zu 30%
(Stmk., Bgld., NO, 00)
fiir Umsatzsteigerungen
von bis zu 80%.

,Nicht unzufrieden*
mit dem Geschiift ist Si-
cherheitstiiren-Fach-
mann Franz Zabransky:
~Jeder fiinfte Kunde
wihlt mittlerweile die ho-
here Sicherheitsklasse 4.

St. Ehrlich-Adim (EVVA)

Eine sichere Tﬂwenke»
rung ist besonders wichtig.

Elektronische Zutrittssyste-
me werdenimmer beliebter.

Da kann man schon mehr
als ruhig schlafen.* Die
Umsiitze legten zuletzt
um 15 bis 20% zu.
Abgeraten wird von ei-
ner Sicherung des Eigen-
heims in ,Eigenregie“.
»An viele Dinge denkt
man selbst nicht. Dann
gibt es z.B. bei Alarman-
lagen viel zu oft Fehlalar-
me*, erklirt Johann
Slauf vom Sicherheits-
technikspezialisten S3.

H. Ametsreiter (Telekom)




